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Que la Organización Europea pa-
ra la Investigación Nuclear ponga 
la vista sobre tu trabajo quiere de-
cir que estás haciendo las cosas 
bien. El CERN (como se le conoce 
comúnmente por sus siglas) es el 
mayor laboratorio de investiga-
ción en física de partículas y res-
ponsable de uno de los proyectos 
que más interés ha despertado en 
el ámbito científico en los últimos 
años, el acelerador de partículas. 
Precisamente, dentro de esa ebu-
llición investigadora se encuentra 
Seven Solutions, una empresa 
granadina que ha sido contactada 
por el propio CERN gracias a sus 
avances tecnológicos.  

Nacida en el seno de la Univer-
sidad de Granada, la firma de ba-
se tecnológica comenzó siendo un 
proyecto de un profesor de la ins-
titución académica y de seis beca-
rios del Departamento de Arqui-
tectura y Tecnología de Computa-
dores, que avistaron aplicaciones 
en sector industrial para algunas 
de las investigaciones que estaban 
llevando a cabo.  

Con un capital inicial de 3.000 
euros y un préstamo de la Agen-
cia IDEA, los primeros pasos de 
la compañía fueron encaminados 
hacia sectores que no ofrecieron, 
sin embargo, los mejores resulta-
dos, como la electrónica para pla-
cas de investigación. Más tarde, 
probaron suerte con el procesa-

miento de imágenes en tiempo re-
al para estructuras críticas como 
centrales nucleares o vías de tre-
nes, pero la crisis ya azotaba con 
fuerza y no permitía despegar a la 
firma granadina. 

Basándose en la misma tecnolo-
gía, Seven Solutions enfocó sus 
esfuerzos hacia la industria para 
la ciencia y en concreto para los 
reactores de partículas, mediante 
el proyecto White Rabbit, en cola-
boración con CERN, que le permi-
tió sumarse a otras tecnologías 
provenientes de Alemania, Ingla-
terra o Estados Unidos. 

Esta tecnología proporciona un 
reloj que permite una precisión 
de sincronización de nanosegun-
dos. «La sincronización en la in-
dustria puede ser la clave para 
mecanismos de control global, 
por lo que White Rabbit puede ser 
una solución flexible y altas pres-
taciones  para estos problemas», 
explica Eduardo Ros, cofundador 
de la compañía. Con el fin de ma-
nejar la mayoría de las instalacio-
nes industriales y científicas, esta 
red está diseñada, además, para 
soportar rangos de distancia de 
hasta diez kilómetros a través de 
cables de fibra óptica (actualmen-
te se están haciendo experimen-
tos con distancias de hasta 700 ki-
lómetros). 

Seven Solutions está compues-
ta por un grupo de ingenieros es-
pecializados en el área de tecnolo-

gía de la información con una lar-
ga experiencia. La firma propor-
ciona fuentes completamente 
abiertas para el diseño de hard-
ware y software, por lo que ofrece 
la posibilidad a sus clientes de  
que sean ellos mismos los que fa-
briquen los productos o reparen 

los equipos. «Como ingenieros, 
vamos detrás del trabajo de los 
científicos, que proponen estruc-
turas para desarrollar sus estudios 
para los que nosotros debemos di-
señar la tecnología necesaria», 
prosigue Ros.  

El fundador de Seven Solutions 
reconoce que nacieron «prematu-
ros, con tecnología, pero sin un 

producto claro» y que la inestabi-
lidad del sector público también 
restó fortaleza a sus planes de 
crecimiento. De ahí que definie-
ran una estrategia de internacio-
nalización que les ha permitido 
crecer y hacerse un hueco en el 
mercado global, que ya supone el 
70 por ciento de su volumen de 
negocio.  

Hoy trabajan no sólo para el 
Instituto de Astrofísica de Andalu-
cía, el Centro Nacional de Metro-
logía de diversos países para el 
control de la distribución horaria, 
o para el Ciemat, el Centro de In-
vestigaciones Energéticas, Me-
dioambientales y Tecnológicas. 
Entre sus clientes, además del 
CERN, están GSI de Alemania 
(institución para la investigación 
de iones pesados), o la multinacio-
nal Indra. Seven Solutions alcan-
zó el año pasado una facturación 
de 600.000 euros. 

La compañía, que señala las di-
ficultades de asentarse en un 
mercado tan global desde Grana-
da «por la falta de tejido indus-
trial», busca consolidarse «en el 
sector de la tecnología para la 
ciencia, dando servicios de tem-
porización y sincronización», pro-
sigue Eduardo Ros, que aspira a 
dar un salto cualitativo importan-
te si consiguen adaptar esta tec-
nología para aplicaciones indus-
triales en el sector de la distribu-
ción de energía. 

La tecnología granadina se adentra en 
el acelerador de partículas de Ginebra
El mayor laboratorio de investigación en física de partículas del mundo contacta 
con la ‘spin off’ universitaria Seven Solutions para aplicar sus avances tecnológicos

Más capital 
para Suraval 
gracias a Caja 
Rural del Sur

La Sociedad de Garantía Recíproca 
Suraval ha incrementado su capital 
social en 700.000 euros, suscritos y 
desembolsados íntegramente por 
Caja Rural del Sur. 

Con esta ampliación, Suraval ele-
va su capital por encima de los 10 
millones y da respuesta a los requi-
sitos de la Ley de Emprendedores 
antes de culminar su proceso de fu-
sión con Avalunión. 

Caja Rural del Sur avala este pro-
ceso, que culminará con la creación 
de una Sociedad de Garantía Recí-
proca (SGR) andaluza de mayor di-
mensión y con más capacidad para 
penetrar en el tejido productivo fa-
cilitando el acceso al crédito de las 
empresas de la región.  

Asimismo, se enmarca en el ám-
bito de la colaboración que esta en-
tidad de crédito mantiene con la 
Junta de Andalucía, principal socio 
protector de las SGR. 

«Se trata de una operación im-
portante que sin duda proyectará 
una imagen aún más potente del 
proceso de fusión en el que estamos 
avanzando con Avalunión», señaló 
Francisco Herrero, presidente de 
Suraval. «Con esta ampliación, 
nuestra caja acredita y potencia su 
compromiso con las políticas para 
mejorar el acceso al crédito de las 
pymes y autónomos», certificó José 
Luis García Palacios, presidente de 
Caja Rural del Sur.

Sevilla

PILAR MACÍAS / Sevilla

Perseverancia e 
ilusión para el éxito
> Perseverancia e ilusión son 
las claves del éxito interna-
cional de Seven Solutions, 
según su máximo responsa-
ble, Eduardo Ros. «La verdad 
es que el camino hasta aquí 
ha sido muy adverso, pero la 
búsqueda de nuevos retos 
tecnológicos es lo que nos ha 
inspirado y lo que nos ha he-
cho crecer», concluye el res-
ponsable de una firma que 
espera facturar un millón de 
euros durante este año.

Responsables y trabajadores de la empresa granadina Seven Solutions, mostrando los aparatos tecnológicos que producen. / M. RODRÍGUEZ

Aertec 
refuerza su 
presencia en 
Reino Unido

Aertec Solutions ha participado 
en la feria internacional Farnbo-
rough 2014, que se celebró hasta 
ayer en Londres, presentando su 
amplia cartera de servicios de in-
geniería para el ciclo industrial 
del avión (industrialización, fabri-
cación y pruebas), así como sus 
nuevos desarrollos de sistemas 
embarcados para el sector aeroes-
pacial y de defensa.  

La compañía malagueña, con 
filial propia, ha presentado su car-
tera de servicios para la industria 
aeroespacial con un espacio pro-
pio dentro del stand corporativo 
del cluster WEAF (West of En-
gland Aerospace Forum), el clus-
ter de la zona Oeste del Reino 
Unido, concretamente en el Hall 1 
del Pabellón Británico.  

En apenas un año, Aertec se ha 
asentado en el mercado británico, 
donde abrió a principios de 2013 
su nueva sede en Bristol. 
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