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‘Marruecos, un pais con incentivos
fiscales para las empresas espanolas

® £l méster de laUGR
y Promesa analiza
como estructurar a
nivel fiscal un negocio
en el exterior

D.N. MELTLLA

Los alumnos del Master de Dere-
cho Internacional Unién Europeay

Marruecos que se estd impartien-

doenMelilla analizaron ayer cémo
debe ser una planificacion fiscal
adecuada para las empresas espa-
Aolas que deseen instalarse en Ma-
rruecos. El coordinador de este
curso de postgrado, Nicolds San-
chez, fue el encargado de introdu-
cir este tema desde varios puntos
de vista, para que los estudiantes
conozcan los beneficios y los in-
centivos fiscales que pueden en-
contrar tanta en Marruecos como
cir Dopaniz 7 1 hora de recuperar
parte de lu inversion realizada pa-
ra poner en marcha estos negocios.
Sanchez resalté que el pafs vecino
es una de las naciones “emergen-
tes”, desde el punto de vista econd-
mico, como China o Brasil. Ade-
mas, apunto que Marruecos ofrece
muchos incentivos fiscales alos in-
versores, y por lo tanto, ventajas
para que las empresas espanolas se
instalen en este pafs.

El coordinador del méster indi-
c6 que Marruecos estd desarro-
liando una legislacién y firmando
multitud de convenios para garan-
tizar la inversiones que llegan del
extranjero. Sanchez explicd quela
idea de este pais es ser una plata-
forma comercial al mundo, y por
eso ofrece una serie de ventajas a
los empresarios locales que pue-
den aprovechar, ademds, los
acuerdos que hay firmados entre
los gobiernos marroquiy espafiol.

Sanchez destacé que Marrue-
cos cuenta con incentivos fiscales
para los inversores, como que du-
rante los primeros cinco afos no
se pague el impuesto de socieda-
des. Incluso se estan creando zo-
nas en todo el pais en las que ofre-

Nicolas Sanchez, coordinador y conferenciante det master Derecho Internacional Union Europea y Marruecos.

cen adn mas beneficios a détermi-
nadas empresas, sefialo. Uno de
estos ejemplos es la provincia de
Nador, segtin explicé Sanchez. En
la ciudad y otras comarcas cerca-
nas se han establecido zonas para
potenciar determinados sectores
econdémicos. En el caso de Nador
es el turismo, mientras gue en en
el resto se estan desarrollando po-
ligonos industriales para negocios
de electrénica, automovilismo o
aeronautica, ademds de incre-
mentar las ventajas fiscales para
los sectores de la agricultura y la
ganaderia.

El coordinador del master resal-
té que si a las ventajas fiscales se
les suma los beneficios por instalar
la empresa en estas zonas determi-
nadas de Marruecos y que el coste
de la mano de obra es menor que
en resto de paises de la UE, la na-
cién se convierte en una buena op-
ciénde negocio.

Nopagareldoble

Sanchez indic6 que en las confe-
rencias del master que se ofrecie-
ron ayer en el Hotel Tryp Melilla se
iba a dividir en tres bloques. El pri-
mero de ellos analizé la importan-

cia de desarrollar un plan comer-
cial del producto o de los servicios
queseibanaofrecerporpartedela
empresa para que el plan fiscal no
estuviera cojo a la hora de implan-
tar este negocio.

Enlasegundaconferencia, se es-
tudié la forma de que los benefi-
cios de las empresas implantadas
en Marruecos puedan retornar a
Espaiia. Y en la dltima parte de las
charlas se explicé el ‘convenio de
doble imposicién’, un acuerdo en-
tre Espafia y Marruecos para que
las empresas no tengan que pagar
el mismo impuesto en los dos pai-
ses, es decir, que no se duplique el
gasto para los empresarios.

errores

El coordinador del master ase-
guré que entre los principales
errores que cometen los empresa-
rios espafioles cuando se implan-
tan en Marruecos es no hacer una
buena planificacién fiscal. Desta-
¢6 que muchos acaban pagando
los impuestos de sociedades en
Marruecos y en Espafia, cuando
s6lo tienen que hacerlo una vez si
estructuran bien sunegocio. Inclu-
so comentoé el caso de emprende-

dores que no pueden retornar a Es-
pana los beneficios que han gene-
rado en Marruecos, lo que en eco-
nomia se conoce como ‘bloqueo de
cajas’.

Sanchez insistié en que es nece-
sario hacer una buena planifica-
cién comercial a la vez que la fis-
cal. Afirmé que no servird de nada
estructurar la empresa para que
los impuestos se pagueenun paisy
puedan trasladar las inversiones
de uno a otro, si no hay un buen
producto que se venda o se ofrezca
almundo.

Buenos resultados

El mdster se ha puesto en mar-
cha gracias a la colaboracion de
Promesa y la Fundacién General
UGR-Empresa. Sanchez informo
de que los alumnos de el curso ya
estan pensando en los proyectos
con los que van a finalizar este
master. Resalté que desde varias
entidades se ha sefialado el alto ni-
vel de los conferenciantes con los
que ha contado este curso, asf co-
mo la tematica que se ha elabora-
do, ya que sélo existe el méster en
toda Espafia en el que se trate lale-
gislacién marroqui al completo.
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- buena planificacion fiscal d
. empresa en Marruecos.
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del mastér destacd que pe
gue las empresas puedanre
tornar los beneficios de sus ne
gocios instalados en Marrue-

COS es preciso hacer una es-
tructura fiscal muy precisa,
caso contrario, se pueden e
ntrar con trabas legislativ
o juridicas que les impidan in

ificacion fiscal, se evita hac
n doble pago de ese tho de

res, en la zona de Nado
* apuesta por el turismo.
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. los empresarios no han pedido. -
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Promesa ofrece hoy una conferencia sobre ‘Empresa
e Inversion: Determinantes del crecimiento’

El Faro MELILLA

El catedratico de Economia Apli-
cada Javier Morillas Gémez ofre-
cerd hoy una conferencia en el
Campus de Melilla titulada ‘Em-
presa e Inversion: Determinantes
del crecimiento’. Esta leccién ma-
gistralsellevarda caboensalénde
grados alas 17:00 horas.

Esta actividad se enmarca en el

curso‘Expertos en creaciéon de em-
presas e inversiones en la zona
oriental de Marruecos’, un progra-
ma que impulsa la sociedad pibli-
ca Promesa y organiza la Funda-
cién General Universidad de Gra-
nada Empresa. De esta forma, la
conferencia del experto en econo-
mia clausura la iniciativa de for-
macién que comenzé el pasado
mes de agosto.

Morillas Gémez es catedratico
de la Universidad CEU San Paulo,
tiene un master en Direccidn y
Gestién de la Administracién Pu-
blica y es doctor en Economfa del
desarrollo y desarrollo internacio-
nal porla UNED.

Es presidente de la Asociacién
Espafiola de Representantes de
Banca Extranjera, director de la
Oficina de Representacion del As

Privat Bank de Letonia y ha ocupa-
do importantes cargos, como el de
consejero titular del Consejo Esco-
lar de la Comunidad de Madrid,
otorgado a personalidades de re-
conocido prestigio y vocal asesor
de un gran nimero de entidades
puiblicas.

Morillas G6émez fue analista
econémico del diario Expansion,
formando también parte del equi-

po de ‘La Linterna’ de 1a Economia
del grupo COPE.

Ademds, es autor de numerosos
articulos y publicaciones cientifi-
cas. También ha sido galardonado
€On NUmMerosos premios y conde-
coraciones, como la medalla de
honor de la Sociedad de Estudios
Internacionales, la encomienda
dela Orden de San Lazaro de Jeru-
salén, el premio internacional
Carlos V, la medalla de oro del I
Symposium Espafiol de Estudios
Artanticos, la medalla de la Real
Sociedad Geografica y medalla de
oro del Instituto Artantico Argen-
tino.




