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Expertos demuestran el papel activo del entorno a
la hora de tomar decisiones de riesgo financiero

Directorio

e Andalucia Innova

e proyecto de excelencia

e Andalucia Innova explica
e Espaiia

GRANADA, 1 Jun. (EUROPA PRESS) -

Un grupo de investigadores de la Facultad de Ciencias Econdmicas y Empresariales de la Universidad de
Granada (UGR), coordinada por Nikolaos Georgantzis, ha concluido que las personas que disponen de
informacion acerca del comportamiento frente al riesgo de los demas, "terminan coincidiendo en sus
elecciones finales".

En una nota, Andalucia Innova explica que se trata de un proyecto de excelencia de cinco afios,
incentivado con 554.000 euros por la Consejeria de Economia, Innovacion y Ciencia, para analizar qué
mueve a las personas a invertir en sectores especificos y de riesgo como pueden ser las apuestas publicas, el
sector inmobiliario o la bolsa.

El estudio parte de la Teoria de la Comparacion Social de Festinger (1954), que describe la tendencia que
tienen los individuos a compararse con sus semejantes y asi evaluar sus propias decisiones y habilidades
personales. El proyecto propuesto por el grupo de investigacion que dirige el catedratico Georgantzis, 'El
papel de la comparacion social en las decisiones econdmicas bajo incertidumbre', persigue, por tanto,
conocer como se aplica la Teoria de Festinger en la toma de decisiones financieras de riesgo como, por
ejemplo, elegir una vivienda o elaborar estrategias para renovar el mercado actual de trabajo.

Los expertos se centran, en primer lugar, en el estudio del papel de las comparaciones sociales en la
construccion de las actitudes personales frente a decisiones de riesgo. "Analizamos el efecto que tiene en las
decisiones econdmicas realizadas bajo incertidumbre el hecho de que el resultado final dependa de las
emociones y actuaciones del entorno", explica el investigador principal.

Segun apunta el experto, la investigacion estd enmarcada dentro del contexto de la economia experimental
y se desarrolla a través de una metodologia interdisciplinar basada en conceptos como la propia economia, la
comparacion social y la incertidumbre.

En primer lugar, el estudio comienza con la captacion de voluntarios mediante un anuncio publico, en este
caso, entre alumnos u otros colectivos afines. A continuacion, los expertos programaron un contexto de
interaccion social determinado en el que los participantes, siguiendo unas directrices, se relacionaron entre
ellos y empezaron a tomar decisiones de riesgo.

"Durante la sesion, cada sujeto eligi6 una serie de loterias destinadas a medir su actitud frente al riesgo. En
un momento determinado, los individuos recibieron informacion acerca del comportamiento y mas tarde de
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los resultados de los demas, lo que creemos pudo condicionar su posterior toma de decisiones", resume
Georgantzis.

Asi, insiste en que "una vez reunidos, al proporcionar a cada sujeto informacion sobre las decisiones
tomadas por los demads se produjeron cambios significativos en sus elecciones finales. Eso si, encontramos
diferencias individuales significativas si informamos del dinero ganado o perdido por las personas que
constituyen el entorno".

Esta iniciativa esta permitiendo encontrar "explicaciones emocionales a fendmenos de gran calado en la
sociedad como son las burbujas especulativas, el auge de los fondos de pensiones o el incremento sostenido
de la inversion en vivienda". Asimismo, entre los actores principales que intervienen e interaccionan en el
proceso estan la envidia, la preocupacion por la igualdad, el sentimiento de imitacion o las propias alegrias y
tristezas que surgen tras compartir el éxito o la decepcion de manera conjunta.

"Entendemos que, en ausencia de estas comparaciones sociales e interacciones, el ser humano podria
tomar decisiones algo diferentes, es decir, mas parecidas a lo que haria cualquier programa informéatico
dedicado al célculo y optimizacién matematicos", concluye el investigador.
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