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_Manana se abre el plazo para
solicitar las Becas Extenda

Casi 200 jévenes andaluces han sido formados en internacionalizacion desde
que arrancé el programa en 2004 « El nivel de empleabilidad es superior al 84%

R. E./SEVILLA

Formacién cualificada y perspec-
tivas laborales. Esta es la pro-
puesta que ofrece el programa de
Becas de Internacionalizacién de
la Agencia Andaluza de Promo-
cién Exterior-Extenda. Para los
jovenes universitarios andaluces
supone una oportunidad en
adentrarse en los entresijos del
comercio exterior. Y para las em-
presas andaluzas constituye una
via Uinica para integrar en sus es-
tructuras a profesionales exper-
tos en internacionalizacién, que
es precisamente la mejor receta
para superar la crisis econdémica
actual. Extenda abre mafiana el
plazo para solicitar las becas de la
convocatoria de 2010, y las ins-
tancias se podran entregar hasta
el préximo 7 de mayo.

Las Becas Extenda estan dirigi-

| EUROS

| Es la dotacién minima
de la beca para ambas
fases y es aportada por

| el Fondo Social Europeo

dos a licenciados universitarios
superiores con conocimientos de
idiomas que hayan nacido en An-
dalucia o lleven mds de un doce
meses residiendo en la comuni-
dad. La beca es incompatible con
cualquier trabajo retribuido y
con el subsidio del desempleo. El
programa consiste en dos afios
de formacién, uno de ellos con
précticas en el extranjero, traba-
jando en alguna de las 21 Ofici-
nas de Promocién de Negocios
de Extenda, o en las Oficinas
Econémicas y Comerciales de las
embajadas espaiiolas como be-
carios del Instituto de Comercio
Exterior (ICEX). La labor de los
becarios durante ese periodo
abarca desde larealizacién de in-
vestigaciones de mercado hasta
la organizacién de ferias secto-
riales y misiones comerciales,
entrevistas a importadores o la
configuracién de agendas de tra-
bajo para empresas andaluzas
que estuvieran interesadas en el
mercado en cuestién. En la se-
gunda fase, los becarios comple-
mentan su aprendizaje integra-
dos en empresas exportadoras
andaluzas, bien en la comunidad
o en el extranjero.
Posteriormente, trabajaran du-
rante un afio mas en alguna de es-
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J.RAMON MARTIN
“La Beca Extenda
es un trampolin
profesional”

José Ramén Martin inici6 el pasa-
do mes de enero la primera fase
de la Beca Extenda en la embaja-
da de Espafia en Malabo, la capi-
tal de Guinea Ecuatorial. Aunque
inicialmente le parecié “el patito
feo" de los destinos del programa,
ahora confiesa que esta viviendo
“una experiencia Uinica". “Traba-
jar un ano en Africa repercute en
tu vida y te abre la mente”, ase-
gura José Ramdn Martin, que
considera que “Extenda es un
trampolin profesional”. “De 1.000
que nos presentamos, solo llega-
mos 40 a la beca y eso ya es un
filtro que las empresas deben
ver”, resalta. “Tengo la suerte de
conocer empresarios de primer
nivel y de intermediar entre ellos
y la gente del gobierno a pesar de
ser becario”, afirma este ecijano
de 24 arios, que descubrié su vo-
cacion por el comercio exterior en
un master que realizé tras licen-
ciarse en Administracion y Direc-
cién de Empresas y Derecho en la
Universidad Alfonso X El Sabio de
Madrid.

“Me ayudé mucho haber
estudiado Filologia Inglesa”

Carmen Mora insiste en
que no es necesario ha-
ber estudiado una carre-
ra de ciencias para dis-
frutar de una Beca Ex-
tenda. “Siendo de letras,
recomendaria a cual-
quiera que la solicitara si
tiene un perfil comercial
y un buen nivel de in-
glés", asegura esta sevi-
llana de 29 afios de
edad. Para ella el inglés
no era precisamente un
problema. Estudié COU
en Estados Unidos y se
licencié en Filologia In-
glesa en la Universidad
de Sevilla. Por eso, su
destino estaba muy cla-
ro: la oficina de Extenda
en Londres. “Era una
oportunidad tnica de
practicar inglés a nivel

profesional”, resalta. A

continuacion, realizé la
segunda fase de la beca
en la empresa sevillana
Isesa, que exporta som-
breros a todo el mundo.
Ella es un ejemplo del al-
to indice empleabilidad
del programa de becas
por partida doble. Ac-
tualmente trabaja en la
misma empresa donde
realiz précticas a través
del Programa de Profe-
sionales Internacionales
de Extenda y lo compa-
ginara en breve con una
actividad empresarial.
“En Londres hice muy
buena amistad con Tec-
nocon Textil, una de las
empresas exportadoras
andaluzas, y ahora voy a
abrir una tienda en Sevi-
lla de una de sus marcas,
Marcelino”, indica.

ALEJANDRO MARTINEZ
“Me presenté porque no veia
claro el futuro tras la carrera”

Alejandro Martinez fue
el mas joven de su pro-
mocién de becarios.
Acababa de terminar la
licenciatura de Adminis-
tracién y Direccién de
Empresas en Sevilla, “y
no veia claro el futuro
tras la universidad”. “Me
presenté a las pruebas
sin prepararlas mucho y
tuve suerte. Sélo sabia
del comercio exterior lo
poco qué se estudia en
la carrera. Pero en el
curso de Extenda me
puse las pilas”, asegura
Alejandro Martinez, que
recomienda a los futu-
ros becarios que se to-
men en serio el cursillo
“porque es bastante im-
portante y te aclara las
ideas". Alejandro consi-
guid superar esta fase y

fue destinado a la ofici-
na de Extenda de Buda-
pest, un destino dificil
porque en la calle “no se
habla ni inglés ni fran-
cés”. “El hecho de no
poder comunicarte ha-
cia que te las tuvieras
que ingeniar para sobre-
vivir", asegura Alejandro
Martinez, quien a pesar
de las dificultades reco-
mendaria Hungria sin
pestafiear “como desti-
no nimero uno”. Ac-
tualmente acaba de ini-
ciar la segunda fase de
la beca en las oficinas
de Asemesa, la patronal
de la aceituna de mesa.
“Creo que la beca abre
puertas. Por ejemplo, en
la segunda fase hay mas
empresas que beca-
rios”, subraya Alejandro.

tas empresas, con apoyo econo-
mico de Extenda. Muchos de los
beneficiarios de las becas en-
cuentran un empleo nada mds
terminar el programa, la mayoria
en la misma empresa donde han
desarrollado las précticas. Segin
Extenda, las becas vienen denres-
trando afo tras afio su eficacia,
yaque mantienen un nivel de em-
pleabilidad del 84,3%.

El proceso de seleccién es ex-
haustivo y consta de una serie de
pruebas que comprenden un test
psicotécnico, un test de comercio
internacional y pruebas de idio-
mas. Los aspirantes con las 60
mejores puntuaciones asisten a
un curso de formacién de dos
meses de duracién que se impar-
te en la sede de ESIC de Sevibla.
Tiene 250 horas lectivas y com-
prende materias como comercio
internacional, marketing, con-
tratacion internacional, finan-
ciacion, medio de cobro y pago,
transportes internacionales, se-
guros... Al final del curso, se ce-
lebra una prueba escrita y una
entrevista personal, que servird
para elegir alos becarios que via-
jaran al extranjero.

La dotacion de la beca, que es-
td financiada por el Fondo Social
Europeo, es de 46.000 euros pa-
ra ambas fases, ademds de la
aportacién adicional que pueda
corresponder segun el destino.
Estd establecido un minimo de
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| REQUISITOS

| Ser licenciado y haber

| nacido en Andalucia o

| residir en la region desde
| hace més de un afio

28.000 euros brutos para la pri-
mera fase (cantidad que puede
complementarse segin desti-
no), y un minimo de 18.000 eu-
ros para la segunda fase. Ade-
mas, incluye una bolsa de for-
macién en idiomas u otras mate-
rias relacionadas con el comer-
cio internacional.

Un total de 190 jévenes anda-
luces han sido formados por el
programa desde que éste arran-
c6 en el afio 2004. En este inter-
valo de tiempo, el nimero de so-
licitantes para las becas se ha
multiplicado por diez, ya que si
en 2004 habia casi un centenar
de peticiones, en la ultima edi-
cién se super6 el millar.

Asimismo, y dada la acepta-
cién del programa, el nimero
de becas en aumento ha ido.en
aumento. En la primera edicién
se concedieron 15, y se pasé a
25 en el afio 2005, 30 en los
afios 2006 y 2007, 32 becas en
2008, hasta llegar a las 40 con-
cedidas en 2009. El nimero de
empresas participantes también
ha ido aumentando afio .¢ras
afo. El incremento registrado
entre 2005y 2008 fue del 116%,
segun Extenda.
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Mas informaciénen
http://www.extenda.es y www.catedra-
sextenda.es/BEXT
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