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La Facultad de Derecho de Harvard agilizará su sistema de información
de estudiantes con Unit 4 Agresso

El acuerdo establecerá un nuevo estándar en la relación entre la universidad y sus
estudiantes de grado superior con la implantación de la solución “Agresso
Educación”

Madrid,  Diciembre  de  2009.-  Unit  4  Agresso,  grupo internacional  líder  en
software y servicios de gestión empresarial, ha hecho público un acuerdo para
dotar  a  la  Facultad  de  Derecho  de  Harvard  de  Agresso  Educación,  un
avanzado sistema que proporcionará agilidad a las funciones administrativas,
financieras y de negocio de la universidad.

La Facultad de Derecho de Harvard buscaba una solución para gestionar sus
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Gartner descubre el Business Intelligence de
código abierto

Este artículo fue publicado inicialmente en
www.businessintelligence.info

Poco a poco, Gartner va descubriendo los productos open-source de
Business Intelligence (OSBI). Hasta hace muy poco, el OSBI había
sido ninguneado injustamente en sus estudios, mientras que la
comunidad de usuarios ha ido interesándose cada vaz mas.

En esta ocasión, Gartner ha emitido una nota de prensa en la que
predice un crecimiento de las herramientas open-source de
Business Intelligence. De hecho, tampoco es la primera vez que
Gartner se fija en los productos OSBI, ya que ya los mencionaba
tímidamente en su último "cuadrante mágico", y ha publicado algún
documento dedicado al OSBI durante el último año.

Según esta última nota de prensa, el Business Intelligence open
source se ha desarrollado significativamente desde 2004 hasta la
actualidad, y continuará creciendo a buen ritmo por lo menos hasta
2012. Según Gartner, las soluciones OSBI aún no son
funcionalmente comparables a las soluciones comerciales, pero
resultan interesantes en muchos tipos de proyectos (con
restricciones de presupuesto, PYMES, o en el sector público,
especialmente).

En "Business Intelligence fácil" se completa esta información con
links y otros datos relevantes, además de muchos otros artículos
sobre Business Intelligence:
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procesos actuales, pero con capacidad para adaptarse a futuros cambios en el
modelo de gestión. En este sentido, con Agresso Educación la  universidad
mejorará la gestión de la matrícula, expedientes académicos, finalización del
programa y auditoría de la titulación, cuentas de los alumnos, planificación de
currículo,  información  sobre  la  facultad,  bolsa  de  trabajo  en  centros  de
prácticas y en servicios públicos, listas de clases y calificación anónima.

Además de los módulos incluidos en el software, la Facultad de Derecho de
Harvard  ha  encargado  a  Unit  4  Agresso  que  implemente  funcionalidades
específicas para su comunidad educativa. Una característica única de Agresso
Educación es  su capacidad de  transformación a  medida  que  cambian las
necesidades, con un mínimo coste y sin afectar al servicio, incluso una vez
terminada  la  implementación.  Esta  capacidad  es  posible  gracias  a  la
arquitectura VITA de Agresso Business World.

“Nuestra evaluación del mercado de sistemas de información para estudiantes
ha revelado que, aunque hay varias soluciones disponibles en el mercado, la
Facultad  de  Derecho  de  Harvard  requiere  un  nivel  de  flexibilidad  y
funcionalidad especializada que va más allá de lo soportado por la mayoría de
plataformas actuales” comenta Dan Kaplan, director de atención al cliente*.
“Lo  que  buscábamos  era  una  plataforma  fundamentalmente  ágil  y  la
capacidad de integrar funciones adicionales en un único sistema”.

“Estamos  encantados  de  que  la  Facultad  de  Derecho  de  Harvard  haya
seleccionado  Agresso  Educación  y  confiamos  en  que  nuestra  agilidad
post-implementación proporcionará todas las ventajas a corto y a largo plazo”
afirma Shelley Zapp, presidenta de Agresso Norteamérica. “Los fabricantes de
software  han marginado el  mercado de  la  educación superior,  y Agresso
Educación presenta una alternativa cualificada que integra las funciones para
la educación superior con herramientas empresariales de última generación.
Hay un gran número de instituciones que se enfrentan al crecimiento, a las
expectativas crecientes de los alumnos, a las variaciones en los objetivos en
cuanto a ingresos y a un sinfín de cambios más. Unit 4 Agresso ha puesto el
punto de mira en este tipo de instituciones y ofrece la mejor solución para
satisfacer sus necesidades presentes y futuras”.

*  Las  presentes  afirmaciones  por  parte  del  personal  de  la  Facultad  de
Derecho  de  Harvard  reflejan  su  experiencia  personal  y  no  representan
oficialmente la opinión de la Universidad ni de sus unidades o dirección.

Sobre Unit 4 Agresso

Unit  4  Agresso,  con sede  en  Sliedrecht,  Holanda,  fue  fundada  en  1980.
Actualmente es el cuarto mayor proveedor de soluciones ERP para empresas
de rango medio según la analista de mercado IDC (2008).

Desarrolla,  vende, implementa y da soporte  a  software para la  ejecución,
gestión,  y  optimización de  un gran número de  organizaciones  privadas  y
públicas en todo el mundo. El grupo cuenta con 3.500 empleados en oficinas
de 14 países  europeos  (en España su filial  es  CCS Agresso)  y 5 fuera de
Europa,  desde  las  que  proporciona  soporte  a  clientes  y colaboradores  en
todos los países del mundo. Cotiza en NYSE Euronext Amsterdam (símbolo:
U4AGR).

Sobre CCS Agresso

CCS Agresso es la filial española del grupo Unit 4 Agresso y con más de 45
años de experiencia en servicios empresariales. Dispone de oficinas, centros
de desarrollo y servicios distribuidos por toda la geografía nacional, con una
plantilla especializada de aproximadamente 600 personas y una importante
cartera de clientes, tanto en empresas de diferentes sectores como en las
Administraciones Públicas y la Sanidad.

CCS Agresso cuenta en España con dos  centros de I+D+i en Barcelona y
Granada y con más  de 100 investigadores certificados por el Ministerio de
Industria.

Recientemente CCS Agresso ha firmado un convenio de colaboración con el
Campus de Excelencia Internacional de la Universidad de Granada, que incluye
la contratación de 55 ingenieros de Informática de la UGR en los próximos 4
años.

http://www.businessintelligence.info

Información para tiempos de crisis
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Mapa estratégico (*editable) para tiempos
de recesión

Vamos a desarrollar un marco donde plantear la
estrategia apropiada en la situación económica actual, y en
particular España, desde un punto de vista pragmático y con el fin
de obtener resultados a corto plazo. Obvia decir que la situación de
crisis afecta de lleno a algunos sectores y no tan directamente a
otros, de aquí que el título del artículo hable de "recesión" y plantee
la situación de forma optimista. El objetivo es poner en marcha una
estrategia de defensa y un sistema de medición permanente para
corregirla. Se trata básicamente de estar preparados ante la
situación, adelantarse y defenderse en lo posible.

El plan estratégico en tiempos de recesión debería incluir elementos
como:

-> Análisis del entorno , por ejemplo usando el cuadrante PEST
donde se analizan todos los factores que nos influyen del entorno
Político, entorno Económico, Social y Tecnológico.

-> Análisis de mi competencia, analizando nuestra posición frente
las 5 fuerzas competitivas que planteó Porter: (1) Competencia
Actual, (2) Competencia emergente, (3) Productos/Servicios
alternativos, (4) Presión de los clientes y ((5) Presión de los
proveedores, incluyendo en nuestro análisis cómo están
reaccionando los demás frente a la situación actual.

-> Análisis de clientes y propuesta de valor ,

- Identificación de clientes en sectores afectados, valoración de su
evolución de ventas e identificación de nuevos sectores donde
operar o sectores actuales que potenciar por su salud económica.

- Definición de una propuesta de valor para los sectores afectados,
para los nuevos sectores y para los sectores actuales a potenciar.
Recordemos que la propuesta de valor era el conjunto de elementos
que hacen atractivos nuestros productos o servicios para los
clientes, elementos como: Calidad, Precio, Gama, Funcionalidad,
Servicio, Relación, Imagen, …

-> Definición de nuevos proyectos internos que potencien y hagan
realidad la nueva propuesta de valor.

http://emea.apesoft.com/blog
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Sobre Harvard Law School

Fundada  en 1817  y  localizada  en Cambridge  (Massachusetts,  EE.UU.),  la
facultad de Derecho de Harvard es la institución líder mundial de educación en
leyes. Aproximadamente 1.900 de estudiantes de todos los estados de EE.UU.
y más  de 70 países  participan en una  vibrante  comunidad intelectual  que
incluye  18  programas  de  investigación  y  29  seminarios  dedicados  a  la
excelencia, la defensa y el avance de la justicia y la autoridad de la ley.

Para más información:

CCS Agresso

www.ccsagresso.com

Departamento de Marketing y Comunicación

marketing@ccsagresso.com

Telf. 902 227 000
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